
 

 

Załącznik nr 4 – Wzór karty weryfikacji kryteriów negocjacyjnych  

 

KARTA WERYFIKACJI KRYTERIÓW NEGOCJACYJNYCH KONKURSU OFERT WSPÓŁPRACY W RAMACH OTWARTEGO NABORU PARTNERÓW  

W CELU WSPÓLNEGO PRZYGOTOWANIA I REALIZACJI II EDYCJI PROJEKTU PT.  

„SIEĆ REGIONALNYCH OBSERWATORIÓW SPECJALISTYCZNYCH W PROCESIE PRZEDSIĘBIORCZEGO ODKRYWANIA W WOJEWÓDZTWIE ŚLĄSKIM (SO RIS W PPO – II)  

 

INSTYTUCJA OGŁASZAJĄCA KONKURS: URZĄD MARSZAŁKOWSKI WOJEWÓDZTWA ŚLĄSKIEGO 

DATA WPŁYWU OFERTY: ................................................................................................................................................. 

NAZWA OFERENTA:…………………………………………………………………………………………...……………………. 

OCENIAJĄCY:………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

Podpis członka Komisji ds. wyboru          data 

 

   ………………………………                             ……………………… 

Zakres negocjacji (wypełnia członek Komisji ds. wyboru) 

CZY NEGOCJACJE W RAMACH NABORU ZAKOŃCZYŁY SIĘ WYNIKIEM POZYTYWNYM? 

1) Czy negocjacje podjęto w wyznaczonym przez Komisje ds. wyboru terminie?  

□ TAK  □ NIE (ODRZUCIĆ OFERTĘ) 
 

2) Ponowna ocena zaproponowanej koncepcji udziału w Projekcie zgłoszona na etapie naboru w kontekście uzgodnienia zakresu rzeczowo - finansowego złożonej oferty dla 
zapewnienia osiągnięcia spójności realizowanych działań w ramach zaplanowanych zadań w projekcie z uwzględnieniem celów partnerstwa i wspólnej realizacji projektu 

a) komplementarność zaproponowanych działań względem zachowania spójności projektu i celów partnerstwa  od 0 do 5 pkt;  

b) stopień utrzymania jakości zaproponowanych, bądź zmodyfikowanych działań względem zachowania spójności projektu 
i celów partnerstwa  od 0 do 5 pkt; 

 

c) modyfikacja kosztu jednostkowego zaproponowanych działań przy zachowaniu oferowanej jakości względem zachowania 
spójności projektu i celów partnerstwa  od 0 do 5 pkt; 

 

d) gotowość do realizacji projektu w partnerstwie na każdym jego etapie, zarówno z Liderem Projektu, jak i wszystkimi 
potencjalnymi Partnerami dla zachowania spójności projektu i celów partnerstwa  

od 0 do 5 pkt; 
 

3) Czy na etapie negocjacji Oferent wprowadził do Oferty korektę dot. łącznej kwoty złożonej Oferty zaproponowanej na etapie negocjacji przez Komisję ds. wyboru? 

□ TAK  □ NIE (ODRZUCIĆ OFERTĘ) 
 

4) Czy na etapie negocjacji Oferent wprowadził do Oferty korektę dot. łącznego zakresu zaproponowanych działań w złożonej Ofercie zgodnie z uzgodnieniami z Komisją ds. wyboru 
na etapie negocjacji?  

□ TAK □ NIE (ODRZUCIĆ OFERTĘ) 

5) Czy do Oferty zostały wprowadzone inne zmiany lub ustalenia nie wynikające z procesu negocjacji?  

□ TAK (ODRZUCIĆ OFERTĘ) NIE  


